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Das Haus als Freund der Natur

Das Bio-Solar-Haus bietet gesundes Wohnen im Einklang mit der Umwelt

Seine erste Arbeitsstelle trat der frisch ge-
backene Diplomingenieur des Maschinen-
baus im Jahre 1959 an, bereits drei Jahre
spater war er Betriebsleiter, 1968 baute er
fir seinen Arbeitgeber ein Zweigwerk. .In
den 70er-Jahren lemte ich Wolfgang Me-
wes kennen, studierte dessen ersten EKS-
Lehrgang und bin seither Mitglied des Stra-
tegieForums und Mewes-Janger”, erzahit
Klaus Becher, der Erfinder des Bio-Solar-
Hauses. Anfang der 80er-Jahre wechsealte
Bacher den Arbeitgeber und arbeitete als
technischer Leiter eines inhabergefihrten
Untermehmens im Westerwald. Auch hier
setzte er sein EKS-Wissen zum Wohle des
Unternehmens ein.
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Ende der 80er-Jahre entschied ich mich,
mein Rentnerdasein - wvoraussichtlich ab
dem Jahr 2000 - in meinem Heimatdorf
St Alban/Pfalz im Kreis meiner Familie zu
verbringen und mir dort als Altersruhesitz
ein Haus 2zu bauen”, erzahit Becher. Dieses
solite mich gesund erhaften, mit wenig
Technik geringe Befriebs- und Heizkosten
verursachen, mit okologischen Baustoffen
die Umwelt schitzen und auch unter Ein-
satz von viel Eigenleistung kostenglnstig
ZU bauen sein.”

Die Kernidee des Hausin-Haus-
Konzepts: Becher stellte sein
Haus einfach unter ein Treibhaus.

Dies war eine folgenschwere Entschei-
dung, die ihm viel Mlhe, spater aber
auch groBen Erfolg bescherte. Zunachst
beschaftigte sich Becher mit dem gera-
de in Mode kommenden Passiv-Haus, das

| ihm aber fir seine Zwecke nicht geeignet

schien. _Also blieb mir nichts anderes Ob-
rig, als selbst eine Méglichkeit zu suchen,
frei nach Kants Wahispruch: 'Scheue Dich
nicht, Deinen eigenen Verstand zu ge-

brauchen™.

Die Engpassanalyse
Dazu konnte Becher seine, in 40 Jahren
erworbene Bau-, Energie- und Technik-Er-
fahrung einbringen
und seine person-
liche Starke des ana-
Iytischen  Denkens.
Zunachst analysierte
er die Problemstel-
lung: Ein  Engpass
aller Hauser liegt im
Entfernen des Was-
serdampfes. Dieser
entsteht laufend
durch die Atmung
seiner  Bewohner,
den Gebrauch won

Wasser und durch Pflanzen. Verbleibt
dieser Wasserdampf in der Raumiluft, so
kumuliert er und erhoht die relative Luft-
feuchtigkeit. An kalten Stellen im Haus
und in den Hauswanden kondensiert der
trockene Wasserdampf dann zu nassem
Tauwasser. Dieses zerstort alle Baustoffe
und bringt  gesundheitsschadlichen
Schimmel hervor.

Energiesparhauser sind deshalb — neben
einer dicken Warmedammschicht — mit
einer Wasserdampfsperre versehen. Da-
durch steigt die Luftfeuchte im Raum.
Um Schimmelbildung zu vermeiden, setzt
man maschinelle Luftforderaniagen ein,
die mit weniger Warmewveriust, dafir
aber mit elektrischem Energieverbrauch
das Tauwasser- und Schimmelproblem
entscharfen.

Alte Hauser haben zwar kein Problem
mit der Feuchtigkeit, verlieren aber viel
Warme und damit viel Heizenergie an die
kalte AuBeniuft. Durch die hohen Ener-
giekosten und einen umweltschadlichen
CO2-AusstoB bot auch die konventionelle
Bauweise keine Problemidsung flr Be-
chers Aufgabe.

Die Aufgabe
Meil ich alle negativen Wirkungen von
Klimaanlagen - letztlich sind die maschi-

Sonnenparik St. Alban”.
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nellen Luftaustauschsysteme nichts an-
deres - in meiner Betriebspraxis kennen
gelernt hatte, musste ich das Tauwasser-
problem auf andere Weise 6sen”, flhrt
Becher weiter aus, .und das maoglichst
ohne storanfallige Maschinen und ohne
teure Primarenergie. Ich brauchte eine
gut warmegedammte, wasserdampf-
offene Haushille, die durchgehend so
warm ist, dass in ihr kein Wasserdampf zu
Tauwasser kondensieren kann.”

Die Innovation

Becher nahm sich die Gartner als Vorbild.
Diese stellen ihre Pflanzen zum Schutz vor
Kalte in ein Treibhaus. Das glaserne Treib-
haus wird Uber die natdriche Energie des
Tageslichts erwarmt  (Treibhauseffekt).
JMWenn ich also ein Haus mit einer guten
wasserdampfoffenen Warmedammung in
ein Treibhaus stefle, dann erwarmt das Ta-
geslicht die Haushille ochne Primarenergie-
einsatz passiv, ganz natdriich von auden.”

Der Plan flr das neuartige Haus

widersprach allem,
was damals gebaut wurde.

Becher fahrt fort: .Der Wasserdampf
kann dann infolge seines Druck- und
Konzentrations-Gefélles gemaB den Na-
turgesetzen der Thermodynamik aus
dem Haus durch die warme Haushdlle in
das Gewachshaus gelangen. Ich brauche
dazu keine Klimaanlage. Da Wasserdampf
nur ca. halb so schwer ist wie Luft, steigt
er wegen seines Auftriebs ganz natlrlich
durch regendichte Offnungen des Treib-
hauses in den Himmel."

Ein achtjghriger Blrokratiekrieg ging der Umsetzung des innovativen Haus-in-Haus-Konzepts vor

Ein ganzes Glashaus ware zu teuer und zu
empfindlich. Rein rechnerisch kam Becher
Zu dem Ergebnis, dass es genlgte, das
Dach Ober dem Haus zu verglasen und
mit einer Art Wintergarten zu verbinden.
.Das teilverglaste ‘Cewachshaus’ umaibt
das Haus wie ein Mantel, schitzt es wor
Witterungseinfldssen und vor allem wvor
Winddruck®, erklart Becher. .Deshalb ver-
liert das Haus sehr viel weniger Warme
als jedes andere Haus und bendtigt im
Winter nur sehr wenig Heizenergie. Diese
Heizenergie wollte ich maalichst effizient,
also mit dem geringsten Aufwand, gewin-
nen und in Warmwasser und Raumwarme
umwandeln.”

Mit einem ausgekligelten Beheizungs-
System solite dieses Ziel erreicht werden.
Klaus Becher fasst das Ergebnis seiner
Innovation zusammen: Mein Haus wr-
de so nur regenerativ, ohne technischen
Aufwand und deshalb energieeffizienter,
wirtschaftlicher und umweltschonender
mit Warme versorgt werden als alle an-
deren Hauser. Der Verbrauch an Primar-
energie lage unter 10kWh/m2 pro Jahr.
Das waren ca. 80% weniger als bei einem
Passivhaus und damit auch 80% weniger
Klimabelastung durch CO2-Gas.”

In der Baukonstruktion setzte Becher auf
seine Erfahrungen aus dem Fabrikbau.
Er wolite nicht Stein auf Stein bauen und
damit durch die tragenden Wande die
Planungsfreineit einschranken, sondern
mit einem selbsttragenden Cerlst. Der
entstehende freie Raum konnte beliebig

in Raume aufgeteilt werden. Hinsichtlich
der Baumaterialien fand er heraus, dass
natirliche Materialien - wie heimisches
Holz, Glas und natiriiche Warmedamm-
stoffe - nicht nur die gesindesten und
billigsten sind, sondern auch die hdchste
Energieeinsparung bringen.

Als der Plan for dieses neuartige Haus
fertig war, widersprach er allem was da-
mals gebaut wurde. Eine Uberprifung
durch Uni Professoren und andere Fach-
leuten ergab: Was Becher da vorhatte,

Neben den niedrigen Energiekosten
Gberzeugt das Bio-5olar-Haus durch

seine hohe gestalterische Flexibilitat.
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weiterer 11 Hauser. Diese hat-
te ich zwar im Bebauungsplan
vorgesehen, weil ich sicher
war, dass mein Hauskonzept
auch die BedOrfnisse anderer
Bauherren befriedigen wir-
de, wollte sie aber nach und
nach bauen und finanzieren,
wenn mein erstes Haus meine
Erwartungen erfillen wirde.”

Auf seine Kosten holte die Ce-
meinde immer neue Gutach-
ten ein, stelite immer mehr fi-
nanzielle Forderungen, um ihm

o |

Weitere Infos gibt es hier: www.bio-solar-haus.d

das konnte nicht funktionieren! Doch das
hielt den rihrigen Erfinder nicht auf: Das
Haus, das allen damaligen Bau- und Ener-
giesparmethoden widersprach, solite ge-
baut werden.

MNach zdhen Verhandlungen mit dem
Ortsparlament und dem Blrgermeister
konnte Becher ein gemeindeeigenes acht
Hektar groBes AuBengeldnde erwerben
mit der Zusage, einem von ihm aufge-
steliten und bezahlten Bebauungsplan
zuzustimmen. Die ErschlieBungskosten
musste er natdrlich selbst dbernehmen.
Der Gemeinde dirften durch das Projekt
keine Kosten entstehen,

Fir die Finanzierungszusage
verpfandete Becher sein gesamtes
Vermdgens und das seiner Frau.

MWas jetzt noch fehite, war Geld,” er-
zahlt Becher. .Welche Schwierigkeiten
ich dberwinden musste, um das zu be-
schaffen, das hatte ich mir vorher nie
vorstellen kdnnen. Ich brauchte nicht
nur Geld fdr den Bau eines Hauses, son-
dern die sofortige Finanzierungszusage
einer Bank far die komplette Bebauung
des groBen Grundsticks, dessen Er-
schlieBung und den vorgesehenen Bau
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Zu beweisen, dass sein Vorha-
ben nicht durchfihrbar sei
und sein Hauskonzept nicht funktionieren
konne. Nach dem Wechsel der Hausbank
und der Verpfandung seines gesamten
Vermdgens und dem seiner Frau erhielt
er schlieglich die Finanzierungszusage.

Jch ging damit Verpflichtungen ein, die
betriebswirtschaftlich nicht zu vertreten
waren®, erlautert Becher. Weil ich aber
davon Oberzeugt war, dass mein Plan
gelingen wlrde, konnte ich das vor mir
selbst rechtfertigen.

Die Vorbehalte der Verbandsgemein-
de und der Kreisverwaltung konnte
ich erst Oberwinden, als ich den dama-
ligen Ministerprasidenten des Landes
um Hilfe bat und dieser

Im Jahr 1924 war das erste Haus in
hundertprozentiger Eigenarbeit fertig
gestellt. Das Konzept Bechers ging in je-
der Hinsicht auf: Die neuartige Heizung
funktionierte problemios, genauso wie
er es sich vorgestellt hatte, und auch
der Energieverbrauch entsprach seinen
Berechnungen. Immer mehr Bauwillige
kamen, um sich zu informieren. Also
wurde das Haus als Probewohnhaus
eingerichtet, damit sich interessierte
Besucher selbst von dessen Vorzigen
Uberzeugen konnten,

Becher erinnert sich: .Das neuartige
Haus wurde ‘Bio-Solar-Haus' getauft
und marken- wie auch patentrechtlich
geschitzt. Unsere ersten Bauherren
wurden von meinem Neffen, Hubert
Becher, und mir nebenberuflich beraten
und bei der Planung und beim Selbst-
bau ihrer individuellen Bio-Solar-Hauser
unterstatzt.”

Immer mehr Bauherren erkannten die
gesundheitlichen, d&konomischen und
Okologischen Vorteile der neuartigen
Haus-im-Haus™-Bauweise und wollten
auch ein _Bio-Solar-Haus™ haben. Ge-
meinsam mit seinem Neffen, dem Ma-
schinenbautechniker Hubert Becher
grindeten Klaus Becher deshalb im
Jahre 1998 die Firma Bio-Solar-Haus
CmbH. Dies war ein guter Grund, mit 63

den seit vier Jahren an-

dauernden  Widerstand

der Verwaltung durch

seine Intervention brach.

S0 konnte ich nach ca.

B-jahriger, meist blro-
kratischer \erzdgerung
und nervenaufreibendem
Kampf und mit dem Ein-
verstandnis meines da-
maligen Arbeitgebers mit
dem Bau meines Wunsch-
hauses beginnen.”




Jahren vorzeitig in Rente zu gehen und
sich ganz um die Verbreitung seiner In-
novation zu kiimmern, .Ich bin nun voll-
auf damit beschaftigt, Bauherren ihre
Wiansche nach vernanftigen Hausern
Zu erflllen”, erzahit Becher. .Ich befinde
mich jetzt nicht im Ruhestand sondern
im SpaB machenden Unruhestand.”

Seit Fertigstellung des Prototyps
wurden mittlerweile mehr als
250 Bio-Solar-Hauser gebaut.

Aus seiner Vision, ein besseres Haus ha-
ben zu wollen, wurde die Berufung, Men-
schen zu mehr Lebensqualitat mit ihren
Meubauten zu verhelfen. Auf dem Gelan-
de in St. Alban entstand inzwischen eine
kleine Siediung mit weiteren Probewohn-
hauser, einemn Blrogebaude, Restaurant
und Seminargebaude. Diese wurde - aus-
gestattet mit Photovoltaik-Aniagen, Re-
genwassernutzung und Pflanzenkiarania-
gen - zum weitgehend energieautarken
dkologischen Kompetenzzentrum MNach-
haltigkeit, Sonnenpark St. Alban™.

Im Laufe der Zeit wurden sukzessive
Planer, Bauingenieure als Baubetreuer
sowie Blro- und Servicepersonal ein-
gestellt. Stand Anfang 2010 arbeiten
zwolf  Mitarbeiter im Planungsbiro
und Sonnenpark-Probehauszentrum. In
Selbstbauseminaren lernen interessier-
te Kunden, wie sie die Baukosten mit
Eigenleistung senken kdnnen.

JAus ethischen Crinden haben wir kei-
ne Verkaufsorganisationen eingerich-
tet”, fuhrt Becher aus. .Unsere Kunden
sollen sich unbeeinflusst won irrefuh-
render Werbung und fragwirdigen Ver-
kaufsmethoden, nur auf Grund ihrer
beim Probewohnen gemachten Erfan-
rungen, entscheiden kdnnen.”

Inzwischen gibt es Kooperationen und
Joint  Venture-Beteiligungen in aller
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Durch ein selbsttragendes Geriist wie in der Fabrikbauweise kann das

Bio-Solar-Haus fast jede beliebige Form annehmen.

Welt. Unter Wahrung der ethischen
Grundsatze und mit dem Know-how
aus St. Alban wurden so schon Gber
250 Bio-Solar-Hauser gebaut. Darunter
individuell geplante, energieeffiziente
und gesunde Wohnhauser, Schul-, Blro-
und Kommunalgebaude. Weil sie durch
die Partner mit drtlichem Material, mit
ortlichem Personal und ohne groBere
Transporte gebaut wurden, entlasten
sie die Umwelt und halten die Wert-
schopfung vor Ort.

In der Zwischenzeit wurde das Kompe-
tenzzentrum und das .Bau- und Ener-
giesystem Bio-Solar-Haus™ mit vielen
Umwelt, Innovations- und Energieprei-
sen pramiert. Es wurde unter anderem
als .Deutschiands gesindestes Haus”
ausgezeichnet und mit dem Energie-
Plus-Siegel zertifiziert. .Darlber berich-
ten die Medien und immer mehr Bau-
willige erfahren so vom Bio-Solar-Haus”,
sagt Becher.

.Sie erkennen, dass Energiesparen und
Umweltschutz nicht wie bei anderen
Energiespar- oder Oblichen Passivhau-
sern mit finanziellen und gesundheit-
lichen Machteilen verbunden sein muss.
Dass im Cegenteil Bio-Solar-Haus Be-
sitzer nachhaltig billiger, stressfreier,
gesOnder und naturverbundener leben
und sich keine Sorgen um ihre zukdnf-
tige Energieversorguna zu machen
brauchen, weil sie weder Ol, Gas oder
Heizstrom benodtigen. Denn sie haben
die Matur zum Freund. Sie beschitzen
die Natur und diese beschitzt sie und
ihre Machkommen - lebenslang”. ®

Kontakt:

Klaus Becher

Bio-Solar-Haus GmbH
Sonnenpark - 67813 Sankt Alban
Tel (06362182 27 0
info@bio-solar-haus.de
www.bio-solar-haus.de
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